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Résumé :
Ce papier analyse I'impact de I'accord Euro-Médéteéen, signé en 1995, sur la localisation des
investissements directs étrangers dans les paySlajhreb (IDE). Les accords d’intégration
régionale (RIA) peuvent influencer le choix de tedlisation a travers différents canaux. Cette
diversité des canaux représente la difficulté majgour évaluer leurs effets sur les IDE. L'impact
des RIA peut dépendre de la stratégie d’investiss¢rde la firme, de I'appartenance ou non du
pays investisseur a la région intégrée et des tastiques du pays d’accueil qui les rendent plus
au moins attractifs par rapport aux autres pay®paires de la RIA. Le papier est organisé en deux
parties : la premiére a pour objet d’analyser tige@ment les divers canaux a travers lesquels les
accords d'intégration régionale affectent les IEans la deuxiéme partie, on applique cette
analyse théorique sur l'accord Euro-Med. Cette étestime une équation de gravité qui explique
les flux entrants des IDE dans les pays du Maghatebours de la période 1992-2005. L’estimation
est faite a l'aide des variables qui sont en retatlirecte avec I'accord et d’autres variables qui
captent les caractéristiques de chaque pays décEindin, compte tenu de I'hétérogénéité non

observée entre les pays, on utilise la techniqeeddanées de panel.
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Introduction

Depuis les années 1980, I'ouverture de I'écononvedrale s’est traduite par I'accroissement
des flux des investissements directs étranger (HREpPnt atteint 916 milliards de dollars en
2005. Au cours de cette période, le stock des IDtEants est passé de 647 a 10.130 milliards
de dollars avec un taux de croissance annuel mdgehl% (UNCTAD, 2006). Aussi, les
ventes des entreprises multinationales a l'origles investissements directs en 2005 ont
représenté le double du montant total des expontiles biens et services (22.171 milliards

de dollars contre 12.641 milliards de dollars).

Cette ouverture de I'économie mondiale s’est acagnpe d’une intégration régionale dont
I'objectif est double. Elle vise d’'une part, a diler les investissements et le commerce intra-
régionaux et a permettre, d'autre part, une crassg&conomique durable au sein des régions
a travers I'élargissement des marchés, I'amélionatie la compétitivité et I'allocation
optimale des ressources. A cet effet, on peutngjsar trois différents types d’intégration
régionale : I'intégration Nord-Nord (I'Union Europgne ou le CUSFTA), lintégration Sud-
Sud (le MERCOSUR) et lintégration Nord-Sud (le NP& et I'Euro-Med, Il'accord de
partenariat Euro-Méditerranéen).

Exemple d’intégration Nord-Sud, Euro-Med a éte &gignBarcelone le 28 novembre 1995. I
prévoit, entre autres, de favoriser les investigsgmdirects et l'instauration, a I'horizon de
2010, d’'une zone de libre échange entre I'UnioroRé@enne et les pays des rives sud et est de
la Méditerranée. Les pays signataires de ce paidgrsant d’'un coté I'Union Européenne et
de l'autre coté I'Algérie, le Maroc, la TunisieEbypte, la Jordanie, le Liban, la Syrie, Israél,

I’Autorité Palestinienne, Chypre, Malte et la Tuieju

L'objectif de ce papier est d’étudier le r6le da& eecord comme un déterminant de la
localisation des investissements directs étrandans les pays du Maghreb. Pour ce faire,
nous allons essayer de répondre aux questionsnsesval’Euro-Med a-t-il affecté I'évolution
des IDE européens dans la région du Maghreb ? @sielson l'effet sur les flux en
provenance du reste du monde vers la région ? f@gtde I'accord sur les investissements

entrants a-t-il été similaire pour tous les paysvthghreb ?



Cette évaluation est rendue difficile par le faiedes accords d’intégration régionale (RIA)
peuvent influencer le choix de la localisation avérs différents canaux. En effet, I'impact
des RIA peut dépendre, entre autres, du type destissements étrangers c’est a dire de la
décision d’investir dans un pays déterminé et @as din autre. Par exemple, une firme peut
investir & I'étranger pour exploiter un marché etnlveau de protection est tres élevé afin
d’éviter, a travers les ventes de sa filiale étéaagles barrieres au commerce qui existent
pour accéder a ce marché. Alternativement, ell¢ ipgastir a I'étranger suivant une stratégie
d’intégration verticale internationale. Ce type ngdistissement permet d’exploiter les
avantages comparatifs dans les différentes étag@da production d’'un bien donné. Il en
résulte que selon le type d’IDE, la formation ddecé économiques peut avoir des

implications complétement différentes sur leur liszdion.

Par ailleurs, I'impact des RIA sur les IDE dépenal lthppartenance ou non du pays
investisseur a I'espace intégré. Il dépend égalenesacaractéristiques des pays d’accueil qui

les rendent plus attractif par rapport aux autegs gartenaires de la RIA.

Eu égard a ce qui précede, la papier sera orgaoiséne suit : une premiere partie qui
examinera, dans un cadre théorique, les canawversr lesquels I'intégration régionale peut
affecter les IDE alors que la seconde partie sersacrée a une étude économétrique de
I'impact de I'accord Euro-Med sur les investissetsegntrants dans la région du Maghreb.
Cette étude économétrique estime une équationalétdqui explique les flux entrants des
IDE dans les pays du Maghreb au cours de la pérnd®@2-2005. L'estimation est faite a
I'aide des variables qui sont en relation direatecad’accord et d’autres variables qui captent
les caractéristigues de chaque pays d’accueil.nErgfbmpte tenu de I'hétérogénéité non

observée entre les pays, la technique des donegean@! sera utilisée.



| - Analyse théorique :

Avant de faire une analyse théorigue de [Ieffet kiatégration régionale sur les
investissements directs étrangers, il convient @angencer par une description stylisée de

deux approches des IDE trées dominantes dansdealitire.

I-1 Les modeéles verticaux et horizontaux des IDE :

Deux modeles ont dominé la littérature des IDE;nexléles d’investissements verticaux et
les modeéles d'investissements horizontaux. Help(h884) et Krugman (1985) ont été parmi
les premiers a développer les modeles des IDEcaenti Cette modélisation théorique
suppose une firme prototype composée d’un sieg@ruaiuit les services de management et
de R& D, ainsi qu’'une unité de production de biehde services. Les deux activités peuvent
étre séparées géographiguement sans que la firmgssules colts supplémentaires. Etant
donné que l'activité du siege nécessite une int@msipitalistique supérieure a celle de l'unité
de production, la firme peut localiser chaque #@eétidans le pays qui lui permet de bénéficier
des difféerences des prix des facteurs.

Ce modeéle suppose aussi, d’'une part, 'absencealds de commerce et, d’autre part, que
'unité de production approvisionne, en méme temfes deux marchés d’origine
d’'investissement et d’accueil. En outre, le modalggeére que les IDE verticaux ne se
réalisent qu’entre des pays qui sont suffisamméférents en dotations factorielles, et ceci
afin de s’assurer que les prix des facteurs sdiemt différents. Bien que dans sa version
stylisée le modeéle vertical comporte seulementidgeset une implantation de production
unique, le concept peut étre étendu pour englobetes les formes d’activités de la

multinationale impliquant une intégration verticalgernationale.

A la différence du modeéle vertical ol la multinatibe apparait comme une firme a
implantation unigque avec un sieége localisé danautre pays, dans le modele horizontal, la
firme est composée de multiples unités de prodacfabricant un bien homogéne ou
différencié (Markusen, 1984 et Markusen et Venah#38). Une de ces unités de production,
peut étre localisée dans le méme pays que le slega firme et chaque implantation
approvisionne son marché local. L’hypothése clé nadodéle horizontal est la présence
d’économie d’échelle au niveau de la firme et ateail des unités de production. Ce qui

représente un avantage pour les firmes multindgsrazar rapport aux firmes nationales.



Etant donné la présence des économies d’échelleivau de la firme, l'activité de la
multinationale dans le modéle horizontal dépentlideraction entre les colts de commerce
et les économies d’échelle au niveau de l'unitpradeluction. En effet, en 'absence des codts
de commerce, la firme n’a plus besoin de produirdela des frontiéres. Elle peut concentrer
sa production dans son pays d'origine en profidag économies d’échelle et servira les
autres marchés a travers les exportations. Soigs cle commerce augmentent, la production
de la multinationale croit aussi longtemps que éesnomies d’échelle au niveau de
'implantation ne sont pas trop é€levés. Dans ces,sen peut dire que la multinationale

horizontale a pour stratégie d’éviter les barri@@®mmerciales « tariff-jumping ».

L’activité multinationale horizontale se distingégalement de l'activité verticale par le fait
gu’elle se réalise entre les pays qui ont desqotimms de facteurs similaires. En effet, une
difféerence importante entre les prix des factewst pendre la production trés colteuse dans
le pays a colt élevé. En plus, pour un niveau dotmécolt de commerce, l'activité
multinationale horizontale peut croitre entre laggsimilaires en taille. De ce fait, une firme
nationale originaire du grand pays aura un avantagein pour servir le petit pays, a travers
les exportations, par rapport a une multinatiorglé va supporter des colts fixes pour
installer I'unité de production dans le petit pays.

A lissue de cette modélisation, il nous parait d¢gse IDE nord-sud soient verticaux et les
IDE nord-nord soient, en grande partie, de typeizbatal. Mais la situation des
investissements dans le monde n’est pas auss ga& ce qu’il parait.

Premierement, les barrieres au commerce (natureflepolitiques) qui représentent la
principale motivation des IDE horizontaux, sontgopeée inexistantes entre les pays du nord.
Deuxiement, en présence de barrieres commercialdssasnment élevées, les IDE
horizontaux peuvent se réaliser entre des paysoquide grandes différences dans leurs
dotations factorielles. L'industrie d’automobile &mérique Latine durant la période de la
substitution des importations représente un padaégmple de ce type d’investissement.
Troisiement, méme avec des proportions des factmnifaires, les firmes peuvent bénéficier
des avantages de localisation entre les pays dii @& qui peut expliquer I'existence de

I'intégration internationale verticale des firmmagéme entre ces pays.

Par conséquent, une part importante des IDE eesephys du nord ne ressemble pas

exactement a ces deux catégories élaborées pamustarlket Maskus (2001). Entre autres



catégories, on peut citer le cas ou les firmesddfdérentes implantations, comme le modéle

horizontal, mais produisent des variétés du bieal fiplutdt qu’un seul bien homogéne. Cette

catégorie d’activité multinationale peut existerpgésence des économies d’échelle au niveau
de l'implantation (sinon elles ne peuvent étre gee firmes locales), et des avantages de
localisation de la production de différentes vasétlans différents pays (sinon les firmes

produisent des différentes variétés dans chaqus).p@gt avantage de localisation pourrait

étre lié aux différences des préférences entrpdgs, associé a I'avantage d’éviter codts de
commerce ou de transport.

La différence clé entre ce type d’investissemerie ehodele horizontal représenté ci-dessus
réside dans le fait que la production de chaqueamgtion est non seulement pour la

consommation locale, mais aussi pour des consoransatéautres pays. Par conséquent, ce
type d’'IDE ne se substitue pas aux exportationsiramement au cas du modele horizontal

du bien homogeéne.

I-2 Les effets de l'intégration régionale sur lesDE :

Dans leur papier de 1997, Blomstrom et Kokko ordlgse d’'une maniere exhaustive les
différents canaux a travers lesquels la RIA peigictdr les IDE. Mais Daude, Stein et Yeyati
(2003) ont essayé de mettre en évidence les panxkipanaux. Dans cette section, on essaye
de suivre leur démarche pour déterminer les diftése dimensions pertinentes (horizontal
versus vertical, intérieur versus extérieur de lla, Rtc.). Ainsi, on distingue les effets sur les
IDE pour les pays membres de la RIA qu’ils soienginaires ou accueillants des flux

d’'investissements et les effets sur les pays @dppant pas a la région intégrée.

[-2-1 Les effets sur les IDE pour les membres de la RIA :

Les effets sur les IDE entre les pays membres digpehclairement de la nature des IDE :

A- Effet d'éviter les barriéres Les IDE horizontaux sont substituables au commerce
international. En fait, d'importantes barrieres coenciales augmentent le colt de servir ces
marchés a travers les exportations et accroit itdtion a éviter les barrieres par

I'établissement des filiales étrangéres pour se&esrmarchés.



B- Effet d’intégration internationale verticaleLes IDE verticaux et les flux de commerce
sont complémentaires. Dans ce cas, les effetdrdédration économique sont completement

différents par rapport aux investissements horeaaxt

Dans sa forme a implantation unique, la firme prollubien dans le pays a main d’ceuvre
abondante pour servir les deux marchés. C’estedetle va approvisionner son pays d’origine

a travers I'exportation.

Pour bénéficier de I'avantage des différencesptiesdes facteurs, la firme peut adopter une
stratégie internationale verticale ou différenteégpés de la production sont localisées dans
plusieurs pays. Pour cette stratégie d’intégraties barrieres commerciales représentent un
handicap pour les IDE verticaux car elles accenistes codts de transaction nécessaires a la
production du bien final. La suppression ou la oéidm des barrieres commerciales vont, par

conséquent, stimuler les IDE verticaux.

Si au sein de la RIA la réduction des barrierearoerciales est préférentielle, I'impact serait
plus important, puisque I'accord va réduire lestsale transactions seulement entre les pays
membres, les rendant ainsi plus attractifs pouinesstisseurs étrangers. Des effets peuvent
étre similaires dans le cas ou la firme multinaleninvestit dans différents pays pour

produire des différentes variétés d’'un seul bien.

Ces deux effets vont dans des directions opposdiegyils dépendent de la nature et de
'emplacement des IDE. En fait, les IDE entre lesyg développés semblent n’étre ni

totalement verticaux ni purement horizontaux. Oterdance, en revanche, a constater la
présence des firmes multinationales qui produidéféirentes variétés de bien dans différents
pays. Ainsi, les multinationales adoptent des &tyias complexes de localisation (UNTCAD,

98).

Par conséquent, nous supposons que les RIA noddanaymentent les IDE entre les pays
membres. Alors que, pour les IDE localisés dang#ss en voie de développement, le type
des investissements dépend du niveau des bardénmesierciales. Ainsi, si les barriéres au
commerce sont importantes, les IDE seront prineipaht de nature horizontale. Il en résulte

que la RIA aura un effet négatif sur les flux entsades investissements. Et lorsque les



barrieres commerciales ont un niveau tres badDEsseront plutot verticaux. Dans ce cas,

les RIA auront un impact positif sur les IDE erges pays membres.

C- Effet des provisions des investissements :

Les pays membres d’'un RIA font souvent des effqsyr réduire au maximum les codts de

transaction a travers la libéralisation des flux dapitaux, rendre homogéne les normes
légales, créer des institutions pour traiter lespulies transfrontaliéres etc. Cette nouvelle
situation va conduire a I'accroissement des flux E et ses efforts auront un effet positif

sur les investissements entrants dans la régiegri.

I-2-2 Leseffets sur les IDE en provenance des pays n'appadnt pas a la RIA :

A- L'effet de I'élargissement du march&accroissement de la taille du marché peut attire
des nouveaux investissements dans des activitgseguent générer des économies d’échelle
et qui n'ont pas été profitables avant que la R&Aspit signée. Cet effet est manifestement
pertinent dans le cas des IDE horizontaux. Les pggartenant au Mercosur, par exemple,
sont devenus un marché régional plus attractifsafmeénement de cette entité économique.
Désormais, il est plus intéressant pour un investis extérieur de la zone d’éviter les
barrieres tarifaires communes que d’alimenter chaquarché individuel a travers le
commerce. Il lui revient, en effet, moins cher di@®er des colts de commerce pour exporter
un petit volume vers un pays de petite taille gaeesapporter des codts fixes pour établir une

nouvelle implantation.

La formation de la RIA peut aussi faciliter I'inté@gion verticale a I'intérieur de la région
pour les entreprises multinationales basées aéliexir de la région. Ce qui va conduire a

I'accroissement des IDE.

Par conséquent, l'effet de I'élargissement du neardevrait stimuler le flux total des
investissements directs étrangers entrants dates loregion intégrée. Mais a l'intérieur de la
RIA, I'effet ne sera pas le méme pour tous les pagmbres. Ainsi, la nouvelle situation va
engendrer des gagnants et des perdants a I'intéléela région intégrée.

Les effets de redistributionBien que I'extension du marché peut accroitre lies des IDE

dans la région, les nouveaux investissements pelwdten distribués d’une maniére non



équitable entre les pays de la zone intégrée. Dg, ¢s stocks des IDE existants dans la
région peuvent étre redistribués. Par exemple, taatancement de la RIA, les firmes
multinationales peuvent étre horizontales dang#s d’'une région donnée. Au moment de
I'élimination des barrieres commerciales régionalasfirme peut choisir de concentrer la
production dans une implantation unique et approwiger la reste des pays a travers le

commerce.

Cependant, méme apres la suppression des tarifandos, en présence des codts de
commerce (comme les colts de transport), la tdd® économies nationales joue un role
important dans la décision de localisation. La @nés des économies d’échelle au niveau de
'implantation peut étre un facteur déterminant pque la firme localise son implantation
dans le marché le plus grand (ou dans celui q@itse au milieu pour minimiser les codts
d’approvisionnement de toute la région).

Ainsi, les pays de taille moyenne sont les grgpetslants de l'intégration régionale, puisque
les tres petits pays seront de toute facon appoowies par les exportations, sauf si leurs
barrieres commerciales sont extrémemeéldvées. Néanmoins un pays reste particulierement
attractif grace a la qualité de ses institutiores (fegles juridiques, le contrble fiscal, la
corruption), la qualité de sa main d'ceuvre, lesngages sur les impdts accordés aux
multinationales ou ses prix des facteurs. Tous atests demeurent importants méme en
I'absence des codts de commerce. lls peuvent donerfiacteur de la taille du marché dans le

cas des IDE verticaux ou les filiales étrangeresipisent pour tout le marché mondial.

I-2-3 Les effets de la RIA pour le pays source :

A- L'effet détournement/dilutionllappartenance du pays source des investissengetds
région intégrée va l'aider a accroitre ses fluxa@gux (particulierement les investissements
de type vertical). Pour les pays non partenairesya assister a ce qu’'on appelle I'effet
détournementles IDE, en analogie au concept du détournemassigue du commerce de
Viner (1950) : En conséquence, les IDE en provemal&s pays non partenaires peuvent

décroitre.

On peut aussi observer des effets similaires eitétnent lieés aux effets de détournement des
IDE pour les pays d’'accueil membres de la RIA aunmiat de I'élargissement de la région

intégrée (Par exemple, les effets potentiels suflix des IDE américains vers le Mexique



aprés l'établissement de la FTAA). On peut diresdaa cas que quelques avantages de
localisation du Mexique sont dilués par le FTAA.M2p une part de ces IDE peut étre
délocalisée dans de nouveaux pays membres quepeuavaintenant offrir une meilleure
assurance pour les investisseurs americains. €éeqt'on appelléa dilution des IDE. Un

effet étroitement associé a la diversion des IDE.

2- Analyse empirique :
2-1- Modéle économétrique et estimation:

Pour tenir compte des flux d’échanges commerciaregays, la littérature économique a
fait appel au modeéle gravitationnel. Le travauxBirgstrand (1985), Liennemann (1966),
Helpman et Krugman (1985) et les études empirigieedelpman (1987) et Brainard (1997))
ont montré la compatibilité du modele gravitatidn@@pligué en commerce avec les
structures traditionnelles de Hecksher-Ohlin eHa¢pman et Krugman. Le modéle de base

s’écrit généralement sous la forme suivante :
—_ -1
(1) Fijt - aloYitL}lletw2 qj‘t ()

Ou F; représente les flux de biens ou les mouvementadeurs de production du pays
vers le paysj au cours de l'anneeé et Y, (Y,) le revenu par téte du pays(j). Dans

I'équation (1), la fonctionC,

#(-) integre un ensemble de caractéristiques favorisant

limitant les flux/mouvements entre pays. On reteini les colts de transport, la présence
d’'une plus ou moins grande proximité culturelldéest politiques mises en ceuvre par les Etats

pour encourager les flux ou au contraire les limites termesr, représentent les paramétres

inconnus du modéle qu’il convient d’estimer. Soasfarme logarithmique, le modele (1)

s'écrit,
(2) fijt =, tayy, taLy t G ()
Or, Polak (1996), Matyas (1997) et Bayoumi et Emgreen (1997) ont montré qu’omettre

I'hétérogénéité des pays ou les effets spécifiquehaque paire de pays pour des relations

bilatérale de commerce peut biaiser les estimati®@ conséquent, pour mieux contrbler



I'nétérogénéité observée et inobservée entre lgs graccueil et les pays d'origine et les effets
temporels, nous allons estimer un modéle a tripidice (CF. Matyas, 2001 ; Egger et

Pfaffermayr, 2003). A cet effet, la forme génémded’équation gravitationnelle est :

log(1+ IDE ) = a,+ u, + uy + Bilpibacc ; + fB,lpibori  +
Bslexmar  + B,euromed + B.dist; + B4inf , + B,ouv  + Bgcol +
Bi.langcom + g, difdot

it T & -

La variable IDE; représente la valeur des flux entrants des IDEajis p (pays d’origine) vers le
pays j (pays d’'accueil) a I'instant t en dollars.

Pour résoudre le probleme de la spécification itlgaique de la variable expliquée, ou les flux
peuvent étre nuls, Eichengreen et Irwin (1995, 199 proposé une simple transformation de la
forme log(1+ IDE). Ainsi, avec cette méthode, lasefticients sont considérés comme des
élasticités et lorsque les valeurs des flux des pEnnent des valeurs trés grandes log(1+IDE) sont
approximativement égales au log(IDE).

La variable Ipibacgreprésente le logarithme du PIB nominal du paysgimaire des

investissements.

La variable Ipibacgreprésente le logarithme du PIB nominal du payscalieil des

investissements.

Ces deux variables servent a contréler I'effetdalles deux marchés et on s’attend a ce que leurs

effets sur les flux des investissements soientifgsi

La premiére variable d’intégration régionale estvéaiable euromed qui prend 1 pour les pays
signataires de I'accord Euro-med depuis 1996 ahéns L'effet de cette variable sur la variable
explicative est positif. La variable Euromed permetcapturer les effets statiques de l'intégration
régionale. C’est-a-dire elle est une combinaisaamaux : éviter les tarifs, I'intégration vertea

et I'effet potentiel des provisions des investissats.

La deuxiéme variable est lexmaklle représente le logarithme du PIB nominalaled la région

intégrée. Cette variable permet de capturer I'effet'élargissement sur les flux entrants au Maroc

et en Tunisie. On attend que cet effet soit égattpesitif.



Par ailleurs, un groupe de variables sert a catiték facteurs spécifiques a chaque pair de pays i
et aux pays d’accueil qui peuvent affecter I'impbetfet de I'intégration régionale sur les IDE.
Pour le premier groupe, on peut inclure la difféeeren dotations factorielles entre le pays
originaire et le pays receveur. Plusieurs tentatioat été faites pour trouver un proxy a cette
varaible. Par exemple, Carr, Maskus et Markuse®Zg0ont proposé la différence du PIB par
travailleur. Alors que, Wood (1994) a proposé kédénce du ratio du capital (formation du capital
brute fixe) par la population active ou celui des/ailleurs qualifiés par les employés totaux. Dans
notre travail pour des raisons de disponibilité desnées, on utilisera la différence du PIB pa tét
entre les deux pays. Pour les investissementcaariqui se réalisent entre les pays qui se differe
énormément dans leur composition des facteursttendaun coefficient positif.

Deuxieme variable de ce groupe, est Idist qui e le logarithme de la distance entre les deux
pays. On attend un effet négatif de cette variablela variable expliquée : plus la distance est
grande plus les colts de commerce sont import@agui va pénaliser les flux entrants d’'IDE du

pays i vers le pays j.

Le deuxieme groupe de variables qui caractériséatdeurs spécifiques des pays spécifiques et qui
peut servir comme des proxies a I'environnememva'stissement dans les pays d’accueil. Ce
groupe comporte le taux d’inflation et 'ouvertw@mmerciale.

Enfin, le dernier groupe contient des variablesppuvent capter une part de I'attractivité des pays
d’accueil comme la langue commune officielle dags deux pays (I'arabe et le francais) ou les
liens coloniales. La premiére variable peut cafatgaroximité culturelle entre chaque pair de pays,
alors que la deuxieme capte la proximité avec lentsateur francais. On attend que I'effet de ces

deux variables soit positif.

Le paramétrgs est introduit pour contrbler I'hétérogénéité erlee pays (accueil et origine) (du
par exemple aux caractéristiques légales et clitgje Alors que le parametne capte tout effet
spécifigue au temps commun a tout paire de paysnephas cycles économiques, les changements
de degré d'ouverture a travers toutes les éconorheserme,&ir est le terme d’erreur suppose

avoir une distribution log-normale.



2-1-1 Méthodologie économétrique :

Pour tenir compte de I'hétérogénéité des donndesmodele a effets individuels parait le plus
approprié. En effet, on suppose que les effetsifepées bilatéraux soient corrélés avec les
variables explicatives du modele.

En absence de corrélation entre les variablesicatples et les effets spécifiques bilatéraux,
'estimation avec les moindres carrées quasi gésées (FGLS) fournit des estimations
convergentes des coefficients et asymptotiquemidichees. Cependant, des variables comme la
somme des PIB semblent étre corrélées avec lds sffécifiques bilatéraux.

Par conséquent, l'utilisation de I'estimateur Whithjui considere les effets spécifiques bilatéraux
comme fixes peut fournir des parametres convergigsariables variantes dans le temps. Mais, il
ne permet pas d’identifier les parametres des bigsanvariantes dans le temps.

Donc une meilleure solution de faire face a cetigagon est d'utiliser I'estimateur des variables
instrumentales proposés par Hausman et Taylor {1@83istimateur HT basé sur I'estimateur des
variables instrumentales qui utilise les variatiotra et inter des variables strictement exogenes
(cf.. Annexe économétrique)

En présence d'un panel cylindré, la méthode AmervigLurdy utilisant des instruments
additionnels permet d’améliorer I'efficience dedtimateur (Sevestre 2002).

Le test d’Hausman (1978) basé sur la differendeedas estimateurs Amemiya-MaCurdy et les
FGLS, confirme que ces derniers sont biaisés etigaevariables explicatives sont endogenes.

2-2 Données et résultats :

2-2-2 Résultats :

Les estimations obtenues permettent de vérifierd@abord la présence d’une corrélation entre les

régresseurs du modele et les effets bilatérauxi§dfableau des estimations économétriques). En
effet, comme en témoigne la valeur tres élevéadgattistique dg’z, le test d’Hausman conduit a
rejeter 'nypotheseH, d’absence de corrélation entre les régresseues efffets bilatéraux. Dans

la mesure ou la double exogénéité des régressé&st pas verifiée, I'estimateur des moindres
carrés quasi-généralisés (MCQG) ne posséde paste®es propriétés. Pour cette raison, I'analyse
ne porte que sur les estimations réalisées a parta méthode d’Amemiya-MaCurdy.

les pays signataires de l'accord représentent figgipaux au Maroc et en Tunisie comme en
témoigne la valeur estimée du coefficient qu'esds. En revanche, I'avénement du marché de la

zone intégrée n'a pas représenté un avantage pesir deux pays pour accueillir plus



d’investissements. On peut expliquer ce signe rfégetr le fait que le processus d'intégration
régionale est loin d’étre profitable aux pays deégion au niveau des investissements.

Les variables qui captent I'effet de la taille db=ux marchés d’accueil et d'origine ont un des
coefficients estimés significatifs et positifs. ples, on constate que les flux d’investissements$ so
nettement plus sensibles a la taille du marchéags d’accueil que celui des pats d’origine.

Le coefficient estimé de la variable qui mesure di$erences en dotations factorielles est
significatif et positif. Ce résultat est attendautant plus que la plupart des investissementstdire

étrangers dans la région étre de type vertical.

Comme prévu, la distance géographique constitueeum aux flux des investissements entrants au
Maghreb. Mais on obtient une élasticité estimée-8@®5 supérieure aux résultats obtenues au
niveau des flux bilatéraux d’échanges qui sont alentours de -0,5 (cf. Bergstrand [1985] et

Christerson [1994], parmi d’autres).

Par ailleurs, on remarque que les variables quiurees I'environnement d’investissement n’ont
pas un grand effet sur les flux entrants dans ées ghays. On constate que l'effet de l'inflation es
nul (niveau de significativité marginal de 61%)effet estimé de I'ouverture commerciale est de
0,06. De méme pour les variables lancom et col.p@ut expliquer la non significtivité du
coefficient de langue officielle par le fait quesaeux pays sont trés ouverts a toutes les culaires
les autres langues comme l'anglais, I'espagnol’alieiand. Alors que la non significativité du
coefficient de la variable col peut s’expliquer pardiversité des investisseurs étrangers dans les

deux pays.

Conclusion :

Dans cet article, nous avons analyseé les effetsadeord Euromed sur les flux d’'investissements
directs étrangers entrants en Tunisie et au Marpartir d’'un modéle gravitationnel étendu. Ce
travail montre qu’en dépit du fait les pays euroyeegestent les principaux investisseurs dans ces
pays, on ne peut toujours pas parler d’'un nouyehes économique intégré. Etant donné, la nature
des investissements dans cette région est priecqmadt verticale, la différence en dotations

factorielle reste la principale motivation des istigsements étrangers.



lide MCQG Within | Ama-Curdy
PIBaccueil7.506909 22.3886% 14.19389
(4.75) (7.50) (6.55)
PIBorigine|.4977453 1.989936 2.587755
(2.25) (2.57) (3.39)
Ldist |-1.778432 -5.050144
(-3.18) (-2.77)
Euromed| 2.156341 2.066985 2.135934
(5.47) (5.19) (5.35)
Ext_markef7.086383 | -23.6305115.96396
(-3.58) (-7.48)| (-6.36)
Difdot [1.17147 -1.4944212.338245
(3.95) (-1.97)| (-3.27)
Ouv_com| .0854251 .0325556 .060465B
(4.35) (1.53)] (3.00)
Inflation |-.1822048 | .0918874 -.053062[1
(-1.78) (0.83)| (-0.51)
Langcom | 3.790204 2.000613
(3.56) (0.69)
Col 5.798807 8.669939
(1.62) (2.27)
Constante31.52443 123.3289 116.6126
(1.03) (3.69) (3.22)
Nb. Obs 1568 1568 1568
Nb. Gr 122 122 122
Hausman 243.25 384.42
chi 2 chi2(20) | chi2(23)
Wald 4792.14 277.71
F(17,1445 70.21




Annexe économeétrique :

Considérons le modéle suivant :
Y =X B+Z yraiter, =1 N;it=1.,T, (1

Ou X, est un vecteur a K1 variables explicatives variantes dans le tenjpsest un vecteur a

Gx1 variables explicatives invariantes dans le teeip8 et y les vecteurs des parametres.

2
Nous supposons que les perturbatienssontiid N (0,(J,) et les effets individuelsr iid N

2
(0,d,)- Les &t sont supposées non corrélées avec les variablésaes et les effets, alors que

les a; peuvent étre corrélés avec une partie des X eZ.des

Combinons les NT observations nous pouvons é&ineddéle suivant :
Y =X B+Z yVa +c 2)

Ouyete sont NTx1, X est NTxK, Z est NTxG etV est une matrice N¥N des variables

individuelles spécifiques. Pour chaque matAc@ous définissong ,=A(A A)*A la
projection sur I'espace colonne de A . Alors (@%\:l —P . est définie comme la projection sur

'espace nulle de A.
L’estimateur des variables instrumentales le plasmmroun pour des modeles comme (2) est

I'estimateur within. Il est calculé par la projextide (2) sur I'espace nulle ¥e et en utilisant les

MCO. Puisun Z=0, seulemenip est estimé, alors nous aurons :
\

n

B.,=(XQvX) X Quvy 3)
L’estimateur within est convergent (comme N ou-le) que les effets soient ou non corrélés
avec les variables explicatives.
Cependant si on veut supposer qu'une partie de X atst non corrélés avec les effets,
eventuellement des procédures de variables institates plus efficaces sont disponibles. Suivant

HT, nous partageons X et Z:

X=(X.,X, , ¥=(Z,,2,), 4
Et nous supposons quX¥,et Z,sont corrélées avec les effets ( pliNT)X,V=20), alors que
X, et Z le ne sont pas. Notons g¥ea k; colonnes etX,a k, colonnes etk, + k,= K. Z a

g, colonnes etZ,a g, colonnes ey, + g, =G.



Les estimateurs efficaces de Hausman-Taylor et etaiya-Mc Curdy sont calculés de la méme
maniéere. Premiérement (2.2) est transformée denfage que le terme d’erreur ait une matrice de

covariance. Définissar2=cov(Va+¢), le modele transformé est :
Q12y=Q-12X B+Q-1V2Zy+Q-V(Va+¢€ ;) 5)
Ou Q-¥2=Q,+6R, etd2=0g2(c?+Tog). Ensuite, avec un jeu d’instrument A basée syr¢4)

variables instrumentales appliquées sur (5). Celgnne un estimateur de la forme :

(@ (x 2y @ v2R.Q22(x 2)[ (X, 2) Q2R Q 22y, (6)

L’estimateur HT utilise le jeu d’instrument suivant

A=(Q X, QXR X1,Z ) (7)
Notons que chaque variable fournit deux instrumpntsque les moyenne® (X, ) et les écarts a
la moyenne Q. X;) sont utilisés séparément. La condition pour gestilmateur existe est:
K+k +9,=2K+G ou k =g, .
Pour définir le jeu d’instrument utilisé par AM,isoX; une matrice NkTK ou chaque colonne

contient des valeurs d¥;; pour chaque période. Donc, I'estimateur AM est siingateur VI sur
(2.5) en utilisant le jeu d’instruments

A=(QX,Q X X1.2, ) (8)
Alors que HT utilise chaque variab¥g comme deux instruments, AM utilise chacune de ces

variables comme (T+1) instrumen(® X,etX; . La condition d’existence de AM €%k >0, .
L’estimateur AM, s'’il est convergent, n'est pas nwefficace que celui de HT. Cependant, dans

ce cas, la convergence dépend d’'une forte hypottiegsegéenéité. Puisque plifiNT)1 XM= 0
alors plim (N)—lziN_lYﬂai =0. L'estimateur HT demande seulement que les moyeroes
variables X, soient non corrélés avec les effets. Pour quériaseur AM soit convergent, il faut

plim (N)-lziN_l>_(lia'i =0 (t=1, ..., T) ou la non corrélation a chaque instant t.
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